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Was ist eine Losung?

(® Note

Ab Dezember 2025 erhalten Sie bei der Migration auf das neue AWS Partner Central in

der AWS Konsole Zugriff auf neue Funktionen fur das Losungsmanagement. Diese neue
Funktion nutzt den Lésungsworkflow von AWS Marketplace, sodass Sie Losungen erstellen
kénnen, die Produkte aus Ihrem Portfolio mit Angeboten anderer Partner kombinieren. Eine
ausfuhrliche Anleitung finden Sie unter Verdéffentlichen einer L6sung mit mehreren Produkten
auf AWS Marketplace.

Eine Lésung steht fir das, womit Sie auf den Markt gehen — das komplette Angebot, das

Sie Ihren Kunden anbieten. Eine Losung ist eine Sammlung von einem oder mehreren
Produkten, die ein bestimmtes Kundenproblem I6sen und definieren, wie Partner auf den

Markt gehen. Dazu konnen Elemente gehoren, die Uber das Kernprodukt hinaus einen

Mehrwert bieten, wie Verflgbarkeitsgarantien, bequeme Liefermethoden, technischer Support
oder Servicequalitatszusagen. Fur Softwarepartner stehen Lésungen in der Regel fur ihre
Softwareprodukte und die Art und Weise, wie sie an Kunden geliefert werden. Fir Servicepartner
stehen Lésungen fir die Praktiken, Fahigkeiten und speziellen Dienstleistungen, die sie auf den
Markt bringen.

Eine Lésung stellt zwar Ihr vollstandiges go-to-market Angebot dar, aber Sie kénnen ein Produkt
Uuber AWS Marketplace abwickeln und bereitstellen oder es direkt aulerhalb von AWS Marketplace
verkaufen und bereitstellen. Wir verbinden Lésungen mit AWS Marketplace-Produkten, um Kunden
einen umfassenden Uberblick tiber Ihre Angebote zu bieten. Diese Verbindung erméglicht es
Kunden, nicht nur das Wertversprechen lhrer Loésung zu verstehen, sondern auch, was sie kaufen
kdnnen und welches Bereitstellungsmodell dahinter steht.



https://docs.aws.amazon.com/marketplace/latest/userguide/multi-product-solutions.html
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Anleitung zur Erstellung von Losungen in AWS Partner
Central

Bestimmen, welche Losungen erstellt werden sollen

Jede Gelegenheit, die Sie teilen oder die Ihnen Gber ACE zur Verfugung gestellt wird, erfordert die
VerknUpfung einer Lésung, die Sie in AWS Partner Central erstellen. Wir empfehlen lhnen, Prioritaten
fur das zu setzen, wofur Sie aktiv verkaufen. AWS Angesichts des Zeit- und Ressourcenaufwands

fur die Validierung Ihrer Lésungen sollten Sie gemeinsam mit Ihrem Team und dem Partner
Development Manager (falls verfugbar) festlegen, welche Losungen entweder im Rahmen einer
AWS FTR oder einer Spezialisierung validiert werden sollten. AWS Lésungen mussen nicht validiert
werden, um mit einer Geschaftschance verknUpft zu werden.

Beschreiben Sie |lhre Losung (en)

Wenn Sie eine Lésung in AWS Partner Central erstellen, beschreiben Sie lhre Lésungen genauso,
wie Sie sie Ihren Kunden beschreiben wiurden. Bedenken Sie:

« Wie vermarkten Sie sie auf lhrer Website

* Wie lhre Vertriebsteams sie gegenuber Kunden positionieren

» Welche Kundenprobleme oder Bedlirfnisse |6st die Losung

» Das Kundenprofil

» Die Ergebnisse, die Sie lhren Kunden bieten kénnen

* Wie kénnen Sie lhr Produkt und Ihre AWS Fahigkeiten klar beschreiben

® Tip
Partner sind in der Regel erfolgreicher, wenn sie nachweisen, worauf sie spezialisiert sind,
und sich auf bestimmte Anwendungsfalle, Branchen usw. konzentrieren.

Bestimmen, welche Losungen erstellt werden sollen 2
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Losungen und Produkte verstehen

Erfordernis der Produktassoziation fur die Erstellung lhrer Lésung

Damit Sie lhre Angebote in AWS Partner Central effektiv prasentieren kdnnen, ist es wichtig zu
verstehen, wie wir Lésungen und Produkte definieren und warum wir Sie bitten, sie zuzuordnen.

Ldsungen stellen Ihre gesamte go-to-market Strategie dar — das gesamte Wertversprechen, das Sie
Ihren Kunden prasentieren, einschliel3lich lhrer Software, Services, Ihres Support-Modells und aller
von |hnen bereitgestellten speziellen Fahigkeiten oder Fachkenntnisse. Stellen Sie sich lhre Losung
als die umfassende Antwort auf ein Kundenproblem oder eine Geschaftsanforderung vor.

Produkte sind die spezifischen Artikel, die Kunden auf AWS Marketplace kaufen kénnen. Dabei kann
es sich um konkrete Softwareanwendungen, Dienstleistungen oder Beratungsangebote handeln, fur
die Preise, Liefermechanismen und Einkaufsbedingungen festgelegt sind.

Die Unterscheidung ist wichtig, weil Partner einen Mehrwert bieten, der Gber das hinausgeht,

was in einem einzigen Marketplace-Eintrag erfasst werden kann. Sie kdnnten beispielsweise

eine Unternehmenssoftwareplattform als L6sung anbieten, aber diese Plattform kdnnte mehrere
kaufliche Produkte umfassen: die Kernanwendung, Zusatzmodule, Professional Services-Pakete und
Managed-Services-Angebote. Jedes dieser Produkte wére ein separates Produkt in Marketplace,
aber zusammen bilden sie lhre Komplettldsung.

Wenn Sie eine Lésung in AWS Partner Central erstellen, missen Sie sie jetzt den Produkten oder
Services zuordnen, aus denen Ihr Angebot besteht. Diese Anforderung dient zwei Zwecken. Erstens
erhalten Kunden einen vollstidndigen Uberblick dariiber, was sie tatséchlich kaufen kénnen und

wie lhre Lésung in ihrer Umgebung zum Leben erweckt wird. Zweitens ermdglicht es lhnen, |hr
Unternehmen besser AWS zu unterstltzen, indem Sie die transaktionsfahigen Komponenten Ihrer
go-to-market Strategie verstehen.

Lésungen und Produkte verstehen 3
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Eine LOosung erstellen

Der erste Schritt zu mehr Transparenz und Interaktion mit AWS Kunden und Vertriebsteams besteht
darin, lhre Losungen auf AWS Partner Central zu erstellen.

Geben Sie bei der Erstellung einer Lésung so viele Details wie moglich an, um lhre Auffindbarkeit im
internen AWS Partnerverzeichnis und im offentlichen AWS Partner Solution Finder zu verbessern.
Ihr Eintrag in diesen Verzeichnissen kann dazu beitragen, AWS Kundenkontakte zu generieren und
Verkaufschancen von qualifizierten AWS Verkaufern zu generieren. Leads und Opportunities werden
Ihnen im AWS Customer Engagement (ACE) Pipeline Manager in AWS Partner Central angezeigt.

So erstellen Sie eine Losung

1. Melden Sie sich bei AWS Partner Central an und wahlen Sie Build, Solution aus.

2. Wahlen Sie Create Solution aus.

3. Vervollstandigen Sie den Namen der Lésung fur den internen Gebrauch. Der Titel der externen
Lésung entspricht dem Losungsnamen, Sie kdnnen ihn jedoch in einen anderen Titel andern.
Fallen Sie die folgenden Pflichtfelder aus: Losungstitel und wéhlen Sie dann Lésungserstellung
fortsetzen aus.

a. Geben Sie eine Beschreibung ein, die einem Kunden oder Verkaufer einen kurzen,
allgemeinen Uberblick iber die Funktionen und Vorteile lhrer Lésung gibt. Die Beschreibung
ist auf 1.000 Zeichen begrenzt. Fir 6ffentlich aufgelistete Loésungsbeschreibungen, die
l&nger als 188 Zeichen sind, wird der Link Mehr anzeigen angezeigt.

b. Geben Sie ein Wertversprechen ein, das die Geschaftsergebnisse vermittelt, die Kunden
von der EinfUhrung dieser Losung erwarten kénnen. Vermeiden Sie Behauptungen
wie ,die Besten“ und ,Nummer Eins"®, die sich nicht anhand von Daten belegen lassen.
Beschreibungen mit mehr als 1.000 Zeichen haben auf der Angebotsseite im Katalog einen
Link ,Mehr anzeigen®. Das Nutzenversprechen ist auf 5.000 Zeichen begrenzt.

4. Logo hochladen: Laden Sie Ihr Firmenlogo oder das fur diese Losung spezifische Logo hoch.
Das Logo wird im AWS Marketplace angezeigt, wenn Sie eine L6sung mit mehreren Produkten
erstellen und auf AWS Marketplace verdffentlichen.

5. Teilen Sie uns mit, was Sie verkaufen — fligen Sie die Produktinformationen zu Ihrer Losung
hinzu. Sie haben drei Moglichkeiten:

a. Wenn fur diese Losung relevante Produkte auf AWS Marketplace aufgefiihrt sind — Geben
Sie lhre Produktinformationen ein, indem Sie den entsprechenden Marketplace-Produkttyp
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aus dem Drop-down-Men( auswahlen. Sie sehen nur Produktangebote, die dem AWS
Konto gehoéren, mit dem Sie sich bei AWS Partner Central angemeldet haben. Sie sehen
nur die Produkte, die mit dem AWS Konto verknUpft sind, mit dem Sie sich bei AWS Partner
Central anmelden.

b. Wenn lhr Produkt fur diese Losung auf AWS Marketplace, aber unter einem anderen Konto
angeboten wird, kdnnen Sie die Option Verfligbar auf AWS Marketplace auswahlen, die
einer anderen Person gehdort, und die Produkt-ID eingeben.

c. Wenn fir diese Losung keine relevanten Produkte auf AWS Marketplace gelistet sind —
Wabhlen Sie Nein, das Produkt ist nicht auf AWS Marketplace gelistet. Wahlen Sie dann den
Produkttyp und geben Sie die folgenden erforderlichen Informationen ein: Produktname,
einfache Produktbeschreibung und gtiltige Produkt-URL.

ISV-Partner

Normalerweise handelt es sich bei lhren Produkten um Softwareprodukte, und die
Produktinformationen sind wahrscheinlich identisch mit Ihrer Lésung, wenn |hr Produkt die
Ldsung ist.

Partner flr Dienstleistungen

Wenn Sie kein AWS Marketplace-Angebot fur lhre Lésung haben, kdnnen Sie den Produkttyp
wahlen, der am besten zu lhren Services passt: Beratungsprodukt, Professional Service,
Managed Service, Value-Added-Resale-Services oder Schulungsservices.

Die Produktbeschreibung kann mit Ihren Losungsdetails Ubereinstimmen, wenn es sich bei lhrer
Lésung um das Produkt selbst handelt.

6. Geben Sie Integrationsdetails ein: Geben Sie einen Uberblick iiber alle Integrationsdetails, die fiir
die Produkte in dieser Lésung spezifisch sind, in zwei bis drei Satzen.

7. Anwendungsfall auswahlen: Wahlen Sie relevante Anwendungsfalle fur Ihre Losung aus.
Sie kénnen nach geeigneten Anwendungsfallen suchen, indem Sie Schllsselwoérter in die
Suchleiste eingeben und dann die relevantesten Optionen aus den Suchergebnissen auswahlen.
Beachten Sie, dass dieser Schritt optional ist, wenn Sie nicht beabsichtigen, Ihre Loésung auf
AWS Marketplace zu veréffentlichen.

8. Uberpriifen Sie lhre Lésung und reichen Sie sie ein:

a. Sie konnen jederzeit auf Speichern klicken, um lhre Lésung zur spateren Bearbeitung im
Status ,Entwurf* beizubehalten.
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b. Klicken Sie auf Senden, wenn Sie bereit sind, Ihre Lésung zu aktivieren. Die Lésung wird auf
den Status ,eingeschrankt® gesetzt, was bedeutet, dass sie aktiv, aber noch nicht auf AWS
Marketplace sichtbar ist.

9. Lobsung erstellt: Sie sehen ein Banner, das zeigt, dass lhre Lésung erfolgreich erstellt wurde und
Ihr Losungsstatus auf ,Eingeschrankt‘ gedndert wurde. Eine eingeschrankte Lésung bedeutet,
dass Sie diese Losung an eine Verkaufschance anhangen oder eine FTR beantragen kénnen.
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Verwaltung lhrer LOsung

In AWS Partner Central kdnnen Sie Ihr Angebot verwalten, indem Sie es in Inrem AWS Partner
Solution Finder-Angebot verédffentlichen, eine AWS grundlegende technische Uberpriifung (FTR)
anfordern und Softwareproduktangebote mit einer AWS Marketplace-Liste verknUpfen.

Topics

* Fugen Sie Lésungen zu AWS Partner Kundenbindungsmaglichkeiten (ACE) hinzu

Fordern Sie eine grundlegende technische Uberpriifung fiir Inre L&sungen an

Veroffentlichen Sie Ihre Losung im AWS Partner Solution Finder (PSF)

Veroffentlichen Sie eine Losung mit mehreren Produkten auf Marketplace AWS

» Eine Lésung aus dem AWS Partner Solution Finder entfernen

Flgen Sie Losungen zu AWS Partner
Kundenbindungsmaoglichkeiten (ACE) hinzu

Wenn Sie Opportunities tUber ACE einreichen, wird der Co-Selling-Prozess gestarkt, da AWS
Verkaufern durch Transparenz Einblick in die Interaktionen mit gemeinsamen Kunden gewahrt
werden.

Sie mussen jeder Verkaufschance eine Lésung hinzufligen. Sie kénnen die Option ,Andere®

im Rahmen dieser Gelegenheit nicht nutzen. Stattdessen missen Sie zunachst eine Losung in
AWS Partner Central erstellen lassen. Innerhalb der Opportunity sehen Sie im Feld ,Angebotene
Lésung“ eine Liste mit bis zu 10 lhrer aktiven Losungen. Sie kénnen einer Opportunity auch mehrere
Lésungen zuordnen (wenn Sie mehr als 10 aktive Lodsungen haben, kénnen Sie anhand der Solution
ID oder des Namens |hrer Losung nach weiteren Lésungen suchen).

Wie verknUpft man eine Losung mit einer Geschaftschance

Bei der Schaffung einer neuen Geschéaftschance:

1. Melden Sie sich bei AWS Partner Central an.

2. Wahlen Sie Sell, Opportunity Management.

3. Wahlen Sie Erstellen aus.

Flgen Sie Lésungen zu AWS Partner Kundenbindungsméglichkeiten (ACE) hinzu 7
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4. Fullen Sie die Kernfelder im Abschnitt Kundendetails und Projektdetails aus.

5. Scrollen Sie im Bereich Projektdetails nach unten zum Feld Angebotene Lésung und klicken Sie
auf das Feld.

6. Wahlen Sie die entsprechenden Lésungen aus der Drop-down-Liste aus.
* Hinweis: In der Drop-down-Liste werden bis zu 10 Losungen angezeigt. Um eine andere

Lésung zu finden, suchen Sie nach der Lésungs-ID (z. B. soln-abcdefghijkim) oder dem
Namen lhrer Losung. Die Lésungs-ID ist in Ihrer Losung in AWS Partner Central verfligbar.

» Hinweis: In der Drop-down-Liste werden nur Lésungen mit dem Status ,Eingeschrankt® oder
,Offentlich* angezeigt.

7. Fullen Sie alle verbleibenden Felder aus.

8. Wahlen Sie Speichern und Absenden aus.

Beim Hinzufligen zu einer Opportunity, die Ihnen mitgeteilt wurde von AWS:

1. Melden Sie sich bei AWS Partner Central an.

2. Wahlen Sie Verkaufen, Opportunity.

3. Wahlen Sie in der Opportunity-Liste in der Spalte Opportunity-ID das Angebot aus, das Sie
bearbeiten mochten.

4. Wahlen Sie Projektdetails aus.

5. Wabhlen Sie Bearbeiten aus.

6. Scrollen Sie nach unten zum Feld ,Angebotene Lésung“ und klicken Sie auf das Feld.

7. Wahlen Sie das entsprechende Angebot aus der Drop-down-Liste aus.

* Hinweis: In der Drop-down-Liste werden bis zu 10 Losungen angezeigt. Um eine andere
Lésung zu finden, suchen Sie nach der Lésungs-ID (z. B. soln-abcdefghijkim) oder dem
Namen lhrer Losung. Die Lésungs-ID ist in Ihrer Losung in AWS Partner Central verfligbar.

» Hinweis: In der Drop-down-Liste werden nur Lésungen mit dem Status ,Eingeschrankt* oder
,Offentlich* angezeigt.

8. Wahlen Sie Speichern.

Wie verknipft man eine Lésung mit einer Geschéaftschance 8
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Fordern Sie eine grundlegende technische Uberpriifung fir lhre
LOosungen an

Sie kénnen eine FTR beantragen, um jede lhrer eingereichten, aktiven Losungen der folgenden
Typen zu validieren: Softwareprodukte, Managed, Consulting oder Professional Service. Ein FTR hilft
Ihnen dabei, alle technischen Risiken flr Ihre Losung zu identifizieren und zu minimieren.

Um eine FTR anzufordern

1. Melden Sie sich bei AWS Partner Central an.

2. Laden Sie den Leitfaden zur AWS grundlegenden technischen Uberpriifung fiir
Softwareldésungen oder Serviceldsungen sowie die FTR-Checkliste fur lhren Lésungstyp herunter
und lesen Sie sie.

Wabhlen Sie in der Navigationsleiste Build und dann Solutions aus.
Klicken Sie auf die Lésung, die Sie validieren méchten.

Navigieren Sie zur Registerkarte Validierung und wahlen Sie Validierung anfordern aus.

2

Fullen Sie die Checkliste zur Selbsteinschatzung aus und laden Sie diese Datei, lhre
Architekturdiagramme und alle anderen erforderlichen oder erganzenden Unterlagen hoch, die
fur die L6ésung relevant sind, sowie Fallstudien, die den Erfolg des Kunden mit der jeweiligen
Lésung belegen. Hinweis: Pro Upload eines Dokuments gilt eine maximale Dateigréfie von 3 MB.

7. Wahlen Sie ,Grundlegende technische Uberpriifung anfordern® aus.

Veroffentlichen Sie Ihre Losung im AWS Partner Solution Finder
(PSF)

Ihre Lésung wird automatisch im AWS Solution Finder veréffentlicht, wenn die folgenden
Voraussetzungen erfillt sind:

Art der Losung Voraussetzungen
Softwareprodukt, verwalteter Service, Die Lésung muss eine der folgenden Vorausset
Beratungsdienst, Professioneller Service zungen erflllen:

* Die Lésung wurde von einer AWS Foundatio
n Technical Review (FTR) validiert. Weitere

Fordern Sie eine grundlegende technische Uberpriifung firr Ihre Lésungen an 9
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Art der Losung Voraussetzungen

Informationen finden Sie unter AWS
Foundational Technical Review (FTR).

+ Die Losung ist mit einem bestatigten
Kennzeichnungsantrag verknupft.

Hardwareprodukt, Kommunikationsprod Die Lésung muss die beiden folgenden
ukt, AWS Mehrwert-Wiederverkaufsservice, Voraussetzungen erfillen:

Schulungsservice, Vertriebsservice
» Die LAsung ist mit einem bestatigten Antrag

auf Benennung verknupft.

* Die Lésung wurde vom AWS Partner
Network-Team genehmigt.

Veroffentlichen Sie eine Losung mit mehreren Produkten auf
Marketplace AWS

Weitere Informationen finden Sie unter Eine Lésung mit mehreren Produkten auf AWS Marketplace
veroffentlichen.

Eine Losung aus dem AWS Partner Solution Finder entfernen

Um eine L6sung aus lhrem AWS Partner Solution Finder-Angebot zu entfernen, markieren Sie sie in
AWS Partner Central als eingeschrankt. In AWS Partner Central kdnnen Sie dies auf der Seite mit
den Losungsdetails tun.

Um eine Losung aus dem AWS Partner Solution Finder zu entfernen

1.  Melden Sie sich bei AWS Partner Central an.

2. Wahlen Sie in der Navigationsleiste Build und dann Solutions aus.

3. Wahlen Sie die L6sung aus, die Sie entfernen mochten, und navigieren Sie zur
Ldsungsdetailseite.

4. Klicken Sie oben rechts auf Sichtbarkeit aktualisieren.

5. Setzen Sie den Status der Lésung auf Eingeschrankt.

Veroffentlichen Sie eine Losung mit mehreren Produkten auf Marketplace AWS 10
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Die Lésung mit dem Status Eingeschrankt kann im Partner Solution Finder, AWS Marketplace und
ACE Opportunity nicht gefunden werden.

Eine Losung aus dem AWS Partner Solution Finder entfernen 11
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Dokumentenverlauf fur den AWS Partner Central Builder
Guide

In der folgenden Tabelle werden die Dokumentationsversionen fur die AWS Partner Central-
Dokumentation beschrieben.

Anderung Beschreibung Datum
Das Builder-Handbuch wurde Neue Anleitungen flr die 30. November 2025
aktualisiert Erstellung von Losungen

in AWS Partner Central
hinzugeflgt. Verbesserte
Inhaltsstruktur zur Erstellun
g und Verwaltung von
Losungen.

Zweite Veroffentlichung Zweite Version des AWS 25. Juni 2024
Partner Central Builder Guide.

Erste Veroffentlichung Erste Version des AWS 2. November 2022
Partner Central Builder Guide.
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Die vorliegende Ubersetzung wurde maschinell erstellt. Im Falle eines Konflikts oder eines
Widerspruchs zwischen dieser Ubersetzten Fassung und der englischen Fassung (einschlieRlich
infolge von Verzdgerungen bei der Ubersetzung) ist die englische Fassung maRgeblich.
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